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Per Mgnsted og Jan Lytje-
Hansen har en skarp sans

for markedsbehov. Sammen
har de opfundet en finansiel
service, de selv betegner som
det bedste, siden skiveskaret
rugbrad blev opfundet. Og
hundredvis af kunder strem-
mer til hver maned.

Hver tredje af alle de regninger,
virksomheder sender ud til kun-
derne, bliver ikke betalt til tiden.
Men i mange mindre og mellem-
store virksomheder har man darlig
tid til at sende pamindelser, rykkere
og inkassoskrivelser. Resultat er, at
virksomhederne gar glip af mange
penge.

I dette skisma har ivaerksaetterne
bag iBill Danmark A/S faet gje pa
en global forretningsmulighed. Las-
ningen er en it-baseret service, hvor
iBill udsender kundernes fakturaer,

tjekker om de bliver betalt, korer
rykkerprocedure og bogfarer beta-
lingerne. Servicen er integreret som
en app i gkonomisystemet e-cono-
mics. App’en er gratis for kunderne,
der blot afstar fra rykkergebyrerne,
som iBill beholder.

- Forretningsmodellen er baseret
pa stort volumen, men potentialet er
0gsa kolossalt. | Danmark er der ca.
205.000 virksomheder, og 92 pro-
cent af dem har under 10 ansatte. |
EU er der 23 millioner SMV'er, fortael-
ler Per Mgnsted, e-mba og CEQ i iBill.

Mange sma firmaer har netsalg,
og her har iBill set endnu et hul i
markedet.
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Handvaerkeres nol inspirerede

Jan Lytje-Hansen (til venstre) er

- oprindeligt revisoruddannet og er

idémanden bag iBill, som opstod

fordi han i en periode havde meget

kontakt med mindre handvaerks-

Il virksomheder, der var meget dar-
lige til at sende fakturaer ud.
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- Folk vil se varen, fgr de betaler.
Salget stiger med op til 20 procent,
nar en webshop tilbyder en faktura
i stedet for kun kortbetaling. Derfor
tilbyder vi nu ogsa keb af fakturaer,
forteeller Per Mg@nsted.

Stifterne har selv investeret fire mil-
lioner i iBills softwareudvikling og
afstaet fra at fa lon i to ar. Alligevel
er samarbejdet med @stjysk Innova-
tion essentielt for IBIill.

- Jeg har tidligere kunnet hente
tocifrede millionbelgb til mine virk-
somheder blot ved at lane i banken,
men det er ikke laengere muligt nu
om dage, hvor krisen har gjort bank-
verdenen meget paholdende. Derfor
er innovationsmiljgerne blevet end-
nu vigtigere. Desuden har @stjysk
Innovation et godt navn og en god
forstaelse for forretning. Deres inve-
stering blastempler iBill og styrker

vores troveerdighed hos kunderne,
siger Per Mgnsted.

Nar iBill skal introduceres interna-
tionalt, bliver der behov for yderli-
gere arbejdskapital, og derfor er iBill
i dialog med venturebranchen. Der-
naest er malet et succesfuldt frasalg
af selskabet inden 2015.

Var det ikke ogsa ham
med ...

Bag om Per Mgnsted: Han
elsker at vaere forst med noget
helt nyt. Derfor stod han bag
det forste stamcellefirma i
Danmark, StemCare, ligesom
han ogsa var fgrst med private
DNA-analyser i European DNA
Laboratories. For tiden er han
0gsa involveret i sundhedsfir-
maet bodylQ.

NOTER w

Korte nyheder

Action Pharma A/S: Har i septem-
ber 2011 opnadet positive topresul-
tater i kliniske test (fase 2) af et
lzegemiddel, der forebygger nyre-
skader i forbindelse med alvorlige
hjerteoperationer.

Se www.actionpharma.com

SorbiSense A/S: Fordoblede sin
omsatning fra 2009 til 2010 og
igen fra 2010 til 2011. Selskabet
seelger en device til at afslgre frem-
medstoffer i vandlgb, draenvand,
vandveerker, kloakker m.v. Sorbi-
Sense udspringer af Aarhus Univer-
sitet. Se www.sorbisense.dk

Health Equipment Denmark ApS:
Fortsaetter fremgangen med salget
af sit farste produkt, HEDclip, en
klemme til at fastholde dialyseslan-
ger. Produktet er nu pa markedet

i 17 lande. Selskabet har i 2011
indgadet aftale med den globale
medtech virksomhed Gambro.
Aftalen betyder, at produktet fra ja-
nuar 2012 vil blive forhandlet i i alt
20 lande i Europa. Naeste produkt
er i indledende testfase og udvikles
med stgtte fra MedTech Innovation
Center. Se www.he-dk.com

Webstech ApS, der har udviklet
tradlgse sensorsystemer til over-
vagning af afgrgder som korn,

frg, rodfrugter og ensilage, har nu
opnaet proof-of-market. Systemerne
er implementeret i over 40 lagre af
alle de nzevnte afgrader.

Se www.webstech.dk

NABTO APS: Forventer en tidobling
af salget fra 2010 til 2011. Samti-
dig er der allerede ved udgangen
af 3. kvartal 2011 tegnet ordrer til
levering i 2012, der svarer til 25 %
gget salg sammenlignet med hele
2011. Nabto vil i lgbet af 2012 etab-
lere datterselskab i USA. Selskabets
kundeportefalje omfatter internatio-
nale, hgjteknologiske virksomheder
inden for vidt forskellige teknologi-
og anvendelsesomrader.

Se www.nabto.com
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